
“Wer andauernd begreift, was er tut, bleibt unter seinem Niveau” 
(Martin Walser, Schriftsteller) 



20 Jahre 
Menschen- 
Erfahrung 

2 

foresMind® AG 
Wir wissen wovon wir sprechen 
 



Grundlagen bioLogic®  
Rollenverhalten 
 

Wie verhält sich das Rollenverhalten in der Gesellschaft 
in Verbindung mit der eigenen Persönlichkeit ? 

= Persönlichkeitsbild in der Gesellschaft 

Eigene – Persönlichkeit 

• Authentische 
Grundmuster 

• Nicht veränderbar 

• Geprägt von den ersten 
Lebensjahren 

Rollen – Persönlichkeit 

• Situativ 

• Verhaltensangepasst 

• Schwerpunkt in den 
Verhaltensseminaren 



Grundlagen bioLogic®  
„Mein Ich“ 
 

• sympathisch 
• redselig 
• freundlich 

INTUITIV 

• aktiv 
• turbulent 
• lebhaft 

INTROVERTIERT 

• zurückhaltend 
• konkret  
• sachlich 

IMPULSIV 



Grundlagen bioLogic®  
Das Werkzeug zum Erfolg mit der eigenen Persönlichkeit 
 

Entwicklung 
des Gehirns* 

Bewusstsein, 
Unbewusstes, 
Vorbewusst- 

sein* 

Arbeitsweise 
des Gehirns* 

Evolution des 
Gehirns 

Die bioLogic® ist die Summe aller 
entscheidenden Faktoren zur 

groben Typisierung von 
unterschiedlichen 
Persönlichkeiten INTROVERTIERT 

INTUITIV 

IMPULSIV 



Grundlagen bioLogic®  
Das Gehirn arbeitet wie ein Orchester 

Der Dirigent = Die stärkste Komponente 

Die Erste Geige = Die zweitstärkste Komponente 

Die Zweite Geige = Die schwächste Komponente 

Intuitiv 

Impulsiv 

Introvertiert 



Grundlagen bioLogic®  
 Arbeitsweise des Gehirns 
 



Emotionales Verkaufen  
Emotionale Intelligenz 

Die bioLogic hilft Ihnen Ziele leichter oder überhaupt zu erreichen. 

Für nachhaltigen Erfolg benötigt man weit mehr als 

„nur“ die jeweils notwendige Fachkompetenz.  

Anhaltende Erfolge gelingen nur, wenn alle „Zahnräder“ 

 ineinander greifen und aufeinander abgestimmt sind. 

Mit Hilfe der bioLogic verbinden Sie die verschiedenen 

Zahnräder perfekt miteinander. 

WAS KÖNNEN EMOTIONALE INTELLIGENZ UND 
BIOLOGIC KONKRET FÜR SIE TUN? 

Alles was Sie wollen! 



Emotionales Verkaufen  
Erfolge und Ziele 

Wer immer tut was er schon immer getan hat 
...bekommt auch nur das was er schon immer bekommen hat! 

ERFOLGREICH SEIN… 

heißt, Ziele zu haben und diese ernsthaft zu verfolgen 

heißt aber auch, Mut zu haben Dinge zu ändern 



Emotionales Verkaufen 
Die eigene Wahrnehmung 

VON AUßEN 
Gesellschaftlich, 

Kulturell und 
Individuell 

VON INNEN 
Einflüsse des 
Gehirns = 
bioLogic 

Beide Faktoren bestimmen unser 
Verhalten und unsere Körpersprache. 

Die Faktoren der bioLogic übernehmen nach gewisser Zeit immer die 
Kontrolle über die eigene Verhaltensstruktur. 

Ein Verhaltensmuster kann somit nicht dauerhaft „gespielt“ werden. 



www.my-biologic.com 

IQ war gestern – EQ ist heute! 

foresMind® AG 
Institut für angewandte 

Persönlichkeitsentwicklung 
DE – 87487 Wiggensbach 

 
www.foresmind.com 

bioLogic® 


